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ИнформацияМиссияРуководствоГеография
АЛИДИ является дистрибьютором № 1 и одним из крупнейших поставщиков в торговые сети продукции известных международных производителей:




 
 





Факты о компании АЛИДИ
Основана в 1992 году в Нижнем Новгороде


Основана в 1992 году в Нижнем Новгороде


Оборот в 2020 году:
 80 млрд рублей


Представлены в России, Беларуси и Казахстане


62 региона, 18 распределительных центров


ТОП-5 крупнейших логистических операторов России


ТОП-200 крупнейших частных компаний России


9000 квалифицированных сотрудников


ТОП-15 лучших работодателей России


Лучший работодатель


Экосистема АЛИДИ включает в себя несколько направлений
ДистрибуцияПродукты питания, бытовая химия, косметика, корма и товары для животных крупнейших мировых производителей и товары для HoReCa


Логистические услугиПолный комплекс 3PL услуг. Складское хранение, грузообработка, доставка


Складские услугиОбщая площадь распределительных центров АЛИДИ превышает 130 000 м2


Коммуникационное агентствоПредоставляет своим партнерам полный цикл рекламно-маркетинговых услуг


Онлайн платформаЦифровая платформа для дистанционных заказов наших Клиентов


ProfessionalПоставщик продуктов питания для сегмента HoReCa


История компании1992
Основание компании АЛИДИ в Нижнем Новгороде, Россия

1993
Начало сотрудничества с P&G

2001
Начало сотрудничества с Nestle

2003 
10 филиалов в России

2005 
Строительство логистического центра класса А в Нижнем Новгороде

2006 
Начало операций в Северо-Западном федеральном округе (приобретение компании «Союз-Квадро»)

2007 
Начало сотрудничества с Wrigley

2008 
20 филиалов в России

2009 
Открытие федерального распределительного центра «М.Видео» в Нижнем Новгороде

2010 
Начало сотрудничества с компанией Mars

2011 
Открытие филиала в Москве. Начало операций по обслуживанию центрального распределительного центра «М.Видео» в Москве

2012 
Открытие филиала в Беларуси, АЛИДИ — эксклюзивный дистрибьютор P&G и Nestle на территории республики

2014
Начало оказания услуг консультирования для P&G в 112 городах России

2015 
Старт федеральной промо-программы по продукции P&G в 50 городах России

2016 
Открытие филиала в Казахстане, АЛИДИ ― дистрибьютор Mars и Wrigley в городах Алматы и Талдыкорган. Начало работы в сегменте HoReCа

2017 
Начало работы по контрактам с Nestle Waters

2018 
Интеграция с компанией «ЦДК», открытие 12 новых филиалов

2019 
Интеграция с компанией ООО «Трансазия Лоджистик», расширение на 10 новых регионов

2020 
АЛИДИ становится дистрибьютором продукции компании Mondelez International (ТМ: Alpen Gold, Milka, Picnic, Dirol и другие)

2021 
АЛИДИ открывает первый цифровой дистрибьютор для бизнеса

2022 
Приобретение маркетплейса «на_полке».
Расширение проекта Mars, запуск Nestle и Purina в Казахстане.


Документы 
 
 
 
 
 



Принципы, декларируемые АЛИДИ при осуществлении своей деятельности
 
 
 
 
 
 



6 апреля 2020 года в компании утвержден «Стандарт безопасной деятельности организации в целях противодействия распространению новой коронавирусной инфекции (Сovid-19)»
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Работа компании АЛИДИ характеризуется отлично налаженными процессами работы с партнерами, взаимовыгодными условиями сотрудничества. Сотрудники компании в любых рабочих ситуациях проявляют себя как профессионалы своего дела, всегда открыты к диалогу и готовы оперативно решить любую, даже самую нестандартную, задачу.
Оперативность реагирования на все запросы, нацеленность на результат, выполнение и перевыполнение планов, наращивание объемов продаж характеризуют компанию АЛИДИ как надежного партнера и компанию-лидера.
АЛИДИ, работающая на рынке дистрибуции более 20 лет, является экспертом в области построения продаж на региональном и федеральном уровнях, налаживания взаимоотношений с торговыми сетями.



	

 АЛИДИ  ― один из важнейших стратегических партнеров компании UPECO. На сегодняшний день мы можем смело утверждать, что за годы сотрудничества команда  АЛИДИ  заработала безупречную репутацию надежного партнера, в основе работы которого клиентоориентированный сервис и стремление к лидерству в области логистики и дистрибуции. В нашем активе ― ряд успешно реализованных совместных проектов. Благодаря сотрудничеству мы расширили дистрибуцию продуктов UPECO не только на территории России, но и за ее пределами. При этом хочется отметить, что строить эффективный и взаимовыгодный бизнес с  АЛИДИ  легко: бизнес-процессы выстроены и регламентированы, а вся команда ― профессионалы высокого уровня. Мы благодарим команду  АЛИДИ  за постоянное совершенствование и эффективную работу. От всей души желаем укрепления лидерских позиций, процветания и расширения границ присутствия и надеемся на дальнейшее плодотворное сотрудничество!


	

 ООО «Зельгрос» выражает признательность и благодарность своему партнеру — компании  АЛИДИ  за качественное предоставление услуг в сфере логистики, профессионализм команды и гибкость в реакции на изменяющиеся запросы. Также хотим отметить открытость и прозрачность во взаимодействии с нашим партнером. Стабильное качество в выполнении логистических операций позволяет нашей компании сохранять необходимый уровень обслуживания в цепи поставок, снабжении торговой сети товарами, что позитивно отражается на наших отношениях с клиентами. Выражаем уверенность в сохранении сложившихся дружественных отношений и надеемся на дальнейшее взаимовыгодное и плодотворное сотрудничество.



	

ГК «БАГИ» и компания  АЛИДИ  тесно сотрудничают, начиная с 2013 года. Сегодня  АЛИДИ  поставляет нашу продукцию в более чем 5000 торговых точек в семнадцати регионах России и Белоруссии, стабильно обеспечивая высокий уровень клиентского сервиса. Экспертиза  АЛИДИ  в области построения продаж сыграла значительную роль в расширении дистрибьюции «БАГИ» на федеральном уровне, налаживании взаимоотношений с крупнейшими торговыми сетями. Я хочу поблагодарить сотрудников  АЛИДИ  за профессионализм в повседневной работе, оперативное и всегда результативное решение самых нестандартных задач.  АЛИДИ  — компания-лидер, стратегическое партнерство с которым, открывает новые перспективы развития на российском рынке.


	

Компания АЛИДИ является нашим деловым партнером и дистрибьютором торговых марок BabyLine, FeedBack и «Липуня» с 2012 года. За время совместной работы сотрудники компании АЛИДИ показали себя высокопрофессиональными специалистами в сфере дистрибуции, трудолюбивыми и ответственными, способными оперативно принимать решения, умеющими креативно мыслить и идти в ногу со временем.
Следует отметить особое отношение компании АЛИДИ к своим деловым партнерам и клиентам. Честность и прозрачность в работе делают эти отношения доверительными, широчайшая клиентская база дает бескрайние возможности для развития, стабильность и оснащение современными технологиями дают уверенность в завтрашнем дне, что всегда приводит к наилучшим результатам.



	

Работа компании АЛИДИ характеризуется отлично налаженными процессами работы с партнерами, взаимовыгодными условиями сотрудничества. Сотрудники компании в любых рабочих ситуациях проявляют себя как профессионалы своего дела, всегда открыты к диалогу и готовы оперативно решить любую, даже самую нестандартную, задачу.
Оперативность реагирования на все запросы, нацеленность на результат, выполнение и перевыполнение планов, наращивание объемов продаж характеризуют компанию АЛИДИ как надежного партнера и компанию-лидера.
АЛИДИ, работающая на рынке дистрибуции более 20 лет, является экспертом в области построения продаж на региональном и федеральном уровнях, налаживания взаимоотношений с торговыми сетями.



	

 АЛИДИ  ― один из важнейших стратегических партнеров компании UPECO. На сегодняшний день мы можем смело утверждать, что за годы сотрудничества команда  АЛИДИ  заработала безупречную репутацию надежного партнера, в основе работы которого клиентоориентированный сервис и стремление к лидерству в области логистики и дистрибуции. В нашем активе ― ряд успешно реализованных совместных проектов. Благодаря сотрудничеству мы расширили дистрибуцию продуктов UPECO не только на территории России, но и за ее пределами. При этом хочется отметить, что строить эффективный и взаимовыгодный бизнес с  АЛИДИ  легко: бизнес-процессы выстроены и регламентированы, а вся команда ― профессионалы высокого уровня. Мы благодарим команду  АЛИДИ  за постоянное совершенствование и эффективную работу. От всей души желаем укрепления лидерских позиций, процветания и расширения границ присутствия и надеемся на дальнейшее плодотворное сотрудничество!












	О компании
	Миссия
	Руководство
	География
	Дистрибуция
	Логистика
	BTL
	HoReCa
	Клиенты и производители
	Этика и комплаенс
	Пресс-центр
	Блог
	Отзывы
	Карьера
	Контакты
	Соглашение
	Горячая линия
	Помощь



ИнформацияМиссияРуководствоГеография
АЛИДИ является дистрибьютором № 1 и одним из крупнейших поставщиков в торговые сети продукции известных международных производителей:




 
 





Факты о компании АЛИДИ
Основана в 1992 году в Нижнем Новгороде


Основана в 1992 году в Нижнем Новгороде


Оборот в 2020 году:
 80 млрд рублей


Представлены в России, Беларуси и Казахстане


62 региона, 18 распределительных центров


ТОП-5 крупнейших логистических операторов России


ТОП-200 крупнейших частных компаний России


9000 квалифицированных сотрудников


ТОП-15 лучших работодателей России


Лучший работодатель


Экосистема АЛИДИ включает в себя несколько направлений
ДистрибуцияПродукты питания, бытовая химия, косметика, корма и товары для животных крупнейших мировых производителей и товары для HoReCa


Логистические услугиПолный комплекс 3PL услуг. Складское хранение, грузообработка, доставка


Складские услугиОбщая площадь распределительных центров АЛИДИ превышает 130 000 м2


Коммуникационное агентствоПредоставляет своим партнерам полный цикл рекламно-маркетинговых услуг


Онлайн платформаЦифровая платформа для дистанционных заказов наших Клиентов


ProfessionalПоставщик продуктов питания для сегмента HoReCa


История компании1992
Основание компании АЛИДИ в Нижнем Новгороде, Россия

1993
Начало сотрудничества с P&G

2001
Начало сотрудничества с Nestle

2003 
10 филиалов в России

2005 
Строительство логистического центра класса А в Нижнем Новгороде

2006 
Начало операций в Северо-Западном федеральном округе (приобретение компании «Союз-Квадро»)

2007 
Начало сотрудничества с Wrigley

2008 
20 филиалов в России

2009 
Открытие федерального распределительного центра «М.Видео» в Нижнем Новгороде

2010 
Начало сотрудничества с компанией Mars

2011 
Открытие филиала в Москве. Начало операций по обслуживанию центрального распределительного центра «М.Видео» в Москве

2012 
Открытие филиала в Беларуси, АЛИДИ — эксклюзивный дистрибьютор P&G и Nestle на территории республики

2014
Начало оказания услуг консультирования для P&G в 112 городах России

2015 
Старт федеральной промо-программы по продукции P&G в 50 городах России

2016 
Открытие филиала в Казахстане, АЛИДИ ― дистрибьютор Mars и Wrigley в городах Алматы и Талдыкорган. Начало работы в сегменте HoReCа

2017 
Начало работы по контрактам с Nestle Waters

2018 
Интеграция с компанией «ЦДК», открытие 12 новых филиалов

2019 
Интеграция с компанией ООО «Трансазия Лоджистик», расширение на 10 новых регионов

2020 
АЛИДИ становится дистрибьютором продукции компании Mondelez International (ТМ: Alpen Gold, Milka, Picnic, Dirol и другие)

2021 
АЛИДИ открывает первый цифровой дистрибьютор для бизнеса

2022 
Приобретение маркетплейса «на_полке».
Расширение проекта Mars, запуск Nestle и Purina в Казахстане.
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Работа компании АЛИДИ характеризуется отлично налаженными процессами работы с партнерами, взаимовыгодными условиями сотрудничества. Сотрудники компании в любых рабочих ситуациях проявляют себя как профессионалы своего дела, всегда открыты к диалогу и готовы оперативно решить любую, даже самую нестандартную, задачу.
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 ООО «Зельгрос» выражает признательность и благодарность своему партнеру — компании  АЛИДИ  за качественное предоставление услуг в сфере логистики, профессионализм команды и гибкость в реакции на изменяющиеся запросы. Также хотим отметить открытость и прозрачность во взаимодействии с нашим партнером. Стабильное качество в выполнении логистических операций позволяет нашей компании сохранять необходимый уровень обслуживания в цепи поставок, снабжении торговой сети товарами, что позитивно отражается на наших отношениях с клиентами. Выражаем уверенность в сохранении сложившихся дружественных отношений и надеемся на дальнейшее взаимовыгодное и плодотворное сотрудничество.



	

ГК «БАГИ» и компания  АЛИДИ  тесно сотрудничают, начиная с 2013 года. Сегодня  АЛИДИ  поставляет нашу продукцию в более чем 5000 торговых точек в семнадцати регионах России и Белоруссии, стабильно обеспечивая высокий уровень клиентского сервиса. Экспертиза  АЛИДИ  в области построения продаж сыграла значительную роль в расширении дистрибьюции «БАГИ» на федеральном уровне, налаживании взаимоотношений с крупнейшими торговыми сетями. Я хочу поблагодарить сотрудников  АЛИДИ  за профессионализм в повседневной работе, оперативное и всегда результативное решение самых нестандартных задач.  АЛИДИ  — компания-лидер, стратегическое партнерство с которым, открывает новые перспективы развития на российском рынке.


	

Компания АЛИДИ является нашим деловым партнером и дистрибьютором торговых марок BabyLine, FeedBack и «Липуня» с 2012 года. За время совместной работы сотрудники компании АЛИДИ показали себя высокопрофессиональными специалистами в сфере дистрибуции, трудолюбивыми и ответственными, способными оперативно принимать решения, умеющими креативно мыслить и идти в ногу со временем.
Следует отметить особое отношение компании АЛИДИ к своим деловым партнерам и клиентам. Честность и прозрачность в работе делают эти отношения доверительными, широчайшая клиентская база дает бескрайние возможности для развития, стабильность и оснащение современными технологиями дают уверенность в завтрашнем дне, что всегда приводит к наилучшим результатам.



	

Работа компании АЛИДИ характеризуется отлично налаженными процессами работы с партнерами, взаимовыгодными условиями сотрудничества. Сотрудники компании в любых рабочих ситуациях проявляют себя как профессионалы своего дела, всегда открыты к диалогу и готовы оперативно решить любую, даже самую нестандартную, задачу.
Оперативность реагирования на все запросы, нацеленность на результат, выполнение и перевыполнение планов, наращивание объемов продаж характеризуют компанию АЛИДИ как надежного партнера и компанию-лидера.
АЛИДИ, работающая на рынке дистрибуции более 20 лет, является экспертом в области построения продаж на региональном и федеральном уровнях, налаживания взаимоотношений с торговыми сетями.



	

 АЛИДИ  ― один из важнейших стратегических партнеров компании UPECO. На сегодняшний день мы можем смело утверждать, что за годы сотрудничества команда  АЛИДИ  заработала безупречную репутацию надежного партнера, в основе работы которого клиентоориентированный сервис и стремление к лидерству в области логистики и дистрибуции. В нашем активе ― ряд успешно реализованных совместных проектов. Благодаря сотрудничеству мы расширили дистрибуцию продуктов UPECO не только на территории России, но и за ее пределами. При этом хочется отметить, что строить эффективный и взаимовыгодный бизнес с  АЛИДИ  легко: бизнес-процессы выстроены и регламентированы, а вся команда ― профессионалы высокого уровня. Мы благодарим команду  АЛИДИ  за постоянное совершенствование и эффективную работу. От всей души желаем укрепления лидерских позиций, процветания и расширения границ присутствия и надеемся на дальнейшее плодотворное сотрудничество!
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